
Norddeutscher Vertrieb gestärkt

Ingo Tietjen
heuert bei pefi an

Ingo Tietjen ist neuer Vertriebs-
beauftragter bei pefi document
und mailing solutions (Großheu-
bach). In seiner neuen Funktion
unterstützt er mit seinem großen
Erfahrungsschatz in den Dienst-
leistungssegmenten Lettershop

und Druckereien
pefi-Geschäfts-
führer Peter Fi-
scher im Ver-
trieb in Nord-
deutschland.
Tietjen ist seit
1990 im Ver-
trieb tätig, ab
1994 im grafi-
schen Bereich

(Mailings). Seit 2000 war er Ver-
kaufsleiter der MWT Lettershop-
systeme GmbH, unter anderem
für Kuvertier- und Falzmaschi-
nen sowie Ablagetechnik.

Zusammenschluss mit RGI Süd

Aus Raber+Märcker
wird R+M Graphik

Zum 1. April 2011 haben Raber+
Märcker und die RGI Vertrieb
Süd zum weiteren Ausbau des
grafischen Bereichs ihre Aktivi-
täten unter dem Dach der neuen
R+M Graphik zusammengeführt.
Der grafische Bereich von Raber+
Märcker firmiert also ab sofort
als R+M Graphik GmbH. Letz-
tere bleibt aber eine 100%ige
Raber+Märcker-Tochter.
Durch diese »Bündelung der
Interessen« sollen Kunden künf-
tig noch umfassender und »aus
einer Hand« betreut werden kön-
nen. Das bedeutet beispielswei-
se, dass die R+M Graphik ihren
Kunden im bayerischen Post-
leitzahlen-Gebiet 9 in Zukunft
nicht nur im Service, sondern
auch im Vertrieb als kompeten-
ter Ansprechpartner zur Verfü-
gung stehen will.

Selzer neu bei Illies Graphik

Vertriebsteam Nord
weiter ausgebaut

Seit Anfang des Jahres verstärkt
Holger Selzer den Vertrieb der
Illies Graphik Nord. Der gebür-
tige Braunschweiger ist seit An-
fang der 1990er Jahre im Druck-
bereich tätig und verfügt sowohl
über umfassende Erfahrungen

in der Druck-
praxis und im
Vertrieb, als
auch in der Pro-
jektbetreuung
und im Auf-
tragsmanage-
ment.
Selzer ist künf-
tig Ansprech-
partner für Kun-

den in Schleswig-Holstein, Ham-
burg und Mecklenburg-Vorpom-
mern in Sachen Ryobi-Druck-
maschinen und für Produkte aus
Vorstufe und Weiterverarbeitung.

Die Ricoh Company Ltd. und
die Heidelberger Druckmaschi-
nen AG haben eine weltweite
strategische Kooperation be-
schlossen. In einem ersten
Schritt einigten sich beide Un-
ternehmen auf den Abschluss

eines globalen Vertriebsabkom-
mens für Ricohs digitale Pro-
duktionsdrucksysteme. Dem-
nach vertreibt Heidelberg den

»Ricoh Pro C901 Graphic Arts
Edition« sowie den neu entwi-
ckelten PxP-Toner. Der Vertrieb
zukünftiger digitaler Produk-
tionsdrucksysteme von Ricoh
durch Heidelberg ist ebenfalls
vorgesehen.
Die weltweite strategische Zu-
sammenarbeit, die auch das
Service- und Supportangebot
von Ricoh umfasst, startet ab
April 2011. Als erste Märkte
werden Großbritannien und
Deutschland den Vertrieb der
Ricoh-Produkte aufnehmen.

Weitere Länder folgen schritt-
weise. Bis zur drupa 2012 soll
die Vertriebspartnerschaft welt-
weit ausgebaut werden.

Als Weltpremiere wird Heidel-
berg die neue strategische
Partnerschaft mit Ricoh auf der
Fachmesse digimedia in Düs-
seldorf (7. bis 9. April 2011)
vorstellen. Näheres hierzu auf
Seite G50.
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